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Primagaz est un acteur important  dans la distribution et la livraison de gaz propane et butane,  en 
citerne et en bouteille aux particuliers et aux entreprises de différents secteurs. Primagaz est une filiale 
du SHV Energy qui est un des acteurs mondiaux dans le domaine de la distribution de propane. A partir 
du siège principal à Tessenderlo, Primagaz travaille avec une équipe de 10 vendeurs sur le marché 
des particuliers, et  ce dans toute la Belgique. L’entreprise entend devenir le numéro 1 absolu sur le 
marché belge dans un délai de 2 ans. Afin d’affirmer cette ambition, Primagaz veut renforcer son 
équipe de vente par le recrutement de h/f  
 
 

1 Délégué(e) Commercial(e)     pour la Province de Luxembourg 
 
 
Fonction 

 Par une formation de base, vous vous familiarisez avec l’entreprise, la gamme des produits et 
le potentiel du marché. 

 Vous devenez assez vite responsable de votre région, où vous faites un tour d’horizon des 
opportunités et des clients potentiels. 

 Votre travail journalier consiste à effectuer les tâches suivantes :  
- Vous prospectez très activement et visitez de nouveaux clients, principalement des 

particuliers. 
- Une fois qu’un nouveau client est trouvé, vous continuez à suivre l’installation et la 

livraison du réservoir. Vous travaillez en étroite collaboration avec le service interne.   

 Afin de favoriser l’arrivée de nouveaux clients, vous prenez vous même des initiatives que vous 
élaborez avec le Sales Manager.  

 Au moins une fois par mois, vous vous rendez un jour au siège principal à Tessenderlo pour la 
réunion commerciale.  

 
Profil 

 Lors d’une première expérience commerciale, vous avez démontré par vos efforts et vos 
résultats que vous êtes un vendeur né.  

 Plus qu’un diplôme, vous avez une bonne formation - de préférence dans le domaine 
commercial ou technique - mais vous êtes surtout un travailleur infatigable et enthousiaste. 
Vous disposez d’excellentes aptitudes commerciales et communicatives. 

 Ecoutez activement et aimer convaincre  les gens sont des atouts importants.  

 Vous habitez de préférence dans la Province de Luxembourg.  

 Vu que la langue véhiculaire au sein de Primagaz est le néerlandais vous êtes très bon bilingue 
FR-NL.  

 La connaissance de l’allemand est un atout supplémentaire. 
 
Que pouvez-vous attendre de Primagaz ? 

 Une organisation stable, qui réussit, avec des perspectives d’avenir et une équipe de personnes 
qui connaissent leur métier.  

 Le candidat idéal peut naturellement compter sur des conditions de travail conformes au marché 
et sur un soutien maximal du management. 

 
 
Etes- vous fasciné par cette fonction ?  

 Envoyez le plus rapidement votre C.V. et votre lettre de motivation par E-mail à l’attention de 
Christine Bourbon cbourbon@primagaz.be . 
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